
Intitulé de poste: 
Commercial(e)

Informations sur l'entreprise: 
LE PATUREUR
14 rue de Saultain 59300 AULNOY-LEZ-VALENCIENNES

Secteur d'activité: 
FABRICATION ARTISANALE de patés Saveurs En Or et bio

Missions: 
*Identifier et attirer de nouveaux clients potentiels (conformes à notre cible)
*Vendre nos pâtés (présenter, maîtriser l'argumentaire, promouvroir)
*Conclure les ventes et octroyer des remises ponctuelles dans le respect des objectifs de marge donnés
*Maintenir et développer les relations avec nos clients
*Etre en veille et analyser le marché pour être force de proposition en terme de stratégies de vente
*Etablir des rapports sur les ventes & remontées terrain significatives
*Livrer les commandes associées aux visites des clients (amélioration de notre bilan carbone & optimisation des frais de transport)

Actions/tâches: 
*Etablir et suivre un planning de suivi des clients du portefeuille confié : fréquence d'appel et/ou visites en magasins
-> afin d'assurer un taux de disponibilité maximal de nos produits en magasin
*Fournir plaquettes et tarifs aux prospects, les relancer et déclencher le passage de la première commande
*Se coordonner de manière efficace avec l'assistante commerciale pour le suivi des commandes

Compétences attendues: 
*Organisation (gestion efficace du temps et des priorités pour atteindre les objectifs de vente)
Planification des actions : terrain/bureau, appels/visites en magasin
*Persévérance et positivité
*Réactivité 
*Connaître les produits, maîtrise des argumentaires recettes et société
*Communication : excellentes compétences verbales et écrites
*Savoir être : ponctualité, respect, fiabilité, dress code, tenir ses clients informés de l'avancement des dossiers
*Négociation
*Analyse des données de ventes pour améliorer son action
*Maîtrise des outils CRM et informatiques

Moyens mis à disposition: 
*Véhicule et gazole les jours de tournée
*Forfait repas les jours de déplacement

Rémunération brute annuelle prévue: 



30 000.00 €


