
Intitulé de poste: 
Chef des ventes

Informations sur l'entreprise: 
LEGAMEDIA
185 rue de Marcq en Baroeul 59290 WASQUEHAL

Secteur d'activité: 
Conseil et services numériques, vente de merchandising et pressage de disques

Missions: 
Développer le chiffre d’affaires de la société au travers du B2B, optimiser les marges et la trésorerie de la société au travers de la recherche et de la négociation avec de nouveaux
fournisseurs.

Actions/tâches: 
- recherche de nouveaux fournisseurs, 
- négociation des conditions et tarifs d'achat,
- constitution de fichiers de prospection,
- recherche de prospects qualifiés,
- démarchage actif (téléphone, mail...),
- établissement de devis, 
- établissement de contrats commerciaux.

Compétences attendues: 
- connaissance en prospection commerciale, recherche de fournisseurs
- savoir établir de fichiers de prospection (clients & fournisseurs) et suivi
- appétence en animation commerciale
- appétence en négociation achats..

Moyens mis à disposition: 
PC portable
téléphone
véhicule à convenir en fonction des déplacements.

Rémunération brute annuelle prévue: 
39 429.00 €


